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Введение

Условия рыночной экономики требуют от руководителей и специалистов предприятия обоснованного принятия решений по всем вопросам хозяйственной деятельности. Анализ финансово-экономической деятельности предшествует управленческим решениям и действиям, обосновывает и подготавливает их.

Анализ финансово-экономической деятельности предприятия является одной из функций управления и основывается на глубоком знании экономики, техники и организации производства, предусматривает комплексное изучение деятельности предприятия с целью повышения её эффективности, и является той базой, на которой строится разработка финансовой политики предприятия.

Эффективность принимаемых управленческих решений зависит от качества проведенного анализа. Качество самого анализа финансово-экономической деятельности предприятия зависит от применяемой методики, достоверности данных бухгалтерской отчетности, а также от компетентности лица, проводившего анализ.

Цель работы – получение студентами навыков самостоятельного анализа финансового состояния, конечных экономических результатов деятельности предприятия и оценки эффективности его работы в условиях рыночной экономики, углубления теоретических знаний по дисциплине, а также развитие у студентов исследовательской деятельности и творческой инициативы.

1. Анализ финансово-экономического состояния предприятия

1.1. Анализ имущественного состояния предприятия 

Для имущественного состояния предприятия требуется:

· провести анализ состава, динамики и структуры имущества предприятия;

· дать оценку размещения средств в активах предприятия. 

Для изучения состава имущества и динамики стоимости, а также его структуры на основании актива бухгалтерского баланса предприятия составляется аналитическая таблица «Состав, динамика и структура имущества предприятия»

Таблица 1. Состав, динамика и структура имущества предприятия.
	Показатели
	Сумма, руб.
	Темп прироста. % (+, -)
	Удельный вес в имуществе предприятия. %

	
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год (+,-)
	
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год (+, -)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Имущество предприятия, всего
	76368,000
	95122,000
	18754,000
	24,557
	100,000
	100,000
	 

	 в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	2. Внеоборотные активы
	43063,000
	52204,000
	9141,000
	21,227

 
	56,389
	54,881
	-1,508

	 из них:

2.1. нематериальные активы
	79,000
	63,000
	-16,000
	-20,253 
	0,103
	0,066
	-0,037

	2.2. основные средства 
	40298,000
	48172,000
	7874,000
	19,539
	52,768
	50,642
	-2,126

	2.3. незавершенное строительство
	2676,000
	3948,000
	1272,000
	47,534
	3,504
	4,150
	0,646

	2.5. прочие внеоборотные активы
	10,000
	21,000
	11,000
	110,000
	0,013
	0,022
	0,009

	3. Оборотные активы
	33305,000
	42918,000
	9613,000
	28,864
	43,611
	45,119
	1,508

	 из них:

3.1. запасы
	9964,000
	10401,000
	437,000
	4,386
	13,047
	10,934
	-2,113

	3.2. НДС
	3420,000
	4706,000
	1286,000
	37,602
	4,478
	4,947
	0,469

	3.3. дебиторская задолженность
	17508,000
	26731,000
	9223,000
	52,679
	22,926
	28,102
	5,176

	3.4. краткосрочные финансовые вложения
	353,000
	0,000
	-353,000

 
	-100,000
	0,462
	0,000
	-0,462

	3.5. денежные средства
	2060,000
	1080,000
	-980,000
	-47,573
	2,697
	1,135
	-1,562


Анализ общей структуры активов

Размещение средств предприятия имеет очень большое значение в финансовой деятельности предприятия и повышения ее эффективности. В большинстве случаев на предприятиях доля ВнА и ОбА составляет 50%/50%, однако, следует учитывать особенности основной деятельности предприятия. 
Общая стоимость имущества предприятия увеличилась за отчетный период на 18754 тыс. руб., или на 24,557%. В составе имущества на начало отчетного года оборотные (мобильные) средства составляли 33305 тыс. руб. За отчетный период они увеличились на 9613 тыс. руб., или на 28,864%, их удельный вес в стоимости активов увеличился на 1,5 пункта и составил на конец года 45,119%. Это произошло, главным образом, за счет увеличения дебиторской задолженности, в то время как наблюдается отток денежных средств, уменьшение краткосрочных финансовых вложений. Кроме того, за отчетный период произошло увеличение запасов на 437 тыс. руб., однако, их удельный вес в общей стоимости активов снизился на 2,113%., также наблюдается увеличение НДС на 1268 тыс. руб.

Иммобилизованные средства (внеоборотные активы) увеличились за отчетный период на 9141 тыс. руб. или на 21,227%, а их удельный вес снизился на 1,508%, главным образом, за счет уменьшения нематериальных активов на 16 ты. руб. и увеличения основных средств на 7874 тыс. руб. при одновременном падении их удельного веса на 2,126% в общей стоимости активов предприятия. Это обусловлено отставанием темпов прироста основных средств по сравнению с темпами прироста всех совокупных активов.

Темпы роста оборотных активов выше темпов прироста внеоборотных активов. В конце отчетного периода удельный вес ВнА в структуре совокупных активов снизился на 1,508%, соответственно удельный вес оборотных активов вырос на 1,508%.

Состояние производственного потенциала – важнейший фактор эффективной деятельности предприятия, его финансовой устойчивости. Бухгалтерская отчетность позволяет достаточно подробно анализировать состояние и изменение ключевого элемента производственного потенциала предприятия – основных средств.

Анализ внеоборотных активов
Внеоборотные активы или основной капитал – это вложения средств с долговременными целями в недвижимость, акции, совместные предприятия, нематериальные активы и т.д. Из таблицы 1 видно, что за анализируемый период сумма основного капитала (ВнА) увеличилась на 21,227%, увеличение основных средств составило 19,539%, что может свидетельствовать о расширении производственной деятельности предприятия, увеличении производственных мощностей. Изменение могло также произойти за счет повышения стоимости основных средств по вновь приобретенным фондам и их переоценки в связи с инфляцией. Нас интересует активная часть основных средств, т.к. пассивная часть не принимает участия в процессе производства, форма 5 дает нам информацию о том, что основной прирост основных средств осуществлялся за счет машин, оборудования, а также производственного и хозяйственного инвентаря. Это свидетельствует об увеличении деловой активности предприятия. Однако доля НМА уменьшилась за отчетный период на 0,037%. Вся сумма НМА уменьшилась на 16 тыс. руб., или на 20,253%. Однако эти изменения вызваны амортизационными отчислениями, и никакого движения НМА за отчетный период не наблюдалось. Это не очень хорошо характеризует деловую активность предприятия, хотя может быть связано со спецификой основной деятельности предприятия.

Незавершенное строительство увеличилось на 1272 тыс. руб., или на 47,534%. Увеличение доли по этой статье говорит лишь о замораживании средств и замедлении оборачиваемости капитала, что отрицательно сказывается на финансовой деятельности предприятия.

Анализ оборотных активов.

При анализе финансового положения предприятия большое значение необходимо уделить состоянию оборотных (текущих) активов: запасов, дебиторской задолженности, денежных средств. При этом следует иметь в виду, что стабильная структура оборотного капитала свидетельствует об устойчивом, хорошо отлаженном процессе производства и сбыта продукции. Существенные же структурные изменения говорят о нестабильной работе предприятия.

Как видно из таблицы 1, наибольший удельный вес в оборотных активах занимает дебиторская задолженность. Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в оборотных активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям, либо об увеличении объема продаж, либо о неплатежеспособности и банкротстве части покупателей. На долю дебиторской задолженности на начало года приходилось 22,926%, а на конец 28,102% имущества предприятия. Это свидетельствует о замораживании денежных средств предприятия (но в то же время может быть связано с увеличением производства, объемов продаж, тем более, что в нашем случае выручка от реализации увеличилась). Увеличение ДЗ за отчетный период говорит об ухудшении финансового состояния предприятия, т. к. данная тенденция ставит предприятие в зависимость от финансового состояния партнеров. Вообще фирме необходимо стремиться к сокращению дебиторской задолженности и стремиться увеличить и отсрочить кредиторскую задолженность, т. к. кредиторская задолженность является одновременно источником покрытия дебиторской задолженности. 
Запасы также составляют значительную долю в оборотных активах. Из таблицы 1 видно, что по сравнению с началом года фактические запасы в целом повысились на 437 тыс. руб. или на 4,386% почти по всем видам материальных оборотных средств, за исключением сырья и материалов, которые снизились на 1279 ты. руб. Это может свидетельствовать об увеличении объемов продаж, (за анализируемый период выручка от реализации увеличилась), и в нашем случае это не связано с излишками запасов, с затовариванием. Замедление может произойти как за счет накопления излишних, неходовых, залежалых материалов, так и за счет приобретения дополнительных запасов в связи с ожиданием роста темпов инфляции. В общей стоимости активов удельный вес запасов снизился на 2,113%, это может говорить об отставании темпов прироста запасов по сравнению с темпами прироста всех совокупных активов. Уменьшение удельного веса запасов также может свидетельствовать об эффективном управлении запасами, увеличении оборачиваемости. А все это есть явный признак увеличения деловой активности. 
В анализируемом периоде наблюдается отток денежных средств, общая их сумма снизилась на 980 тыс. руб. или на 47,573 тыс. руб. Это может быть связано с падением выручки от реализации товаров(однако, в нашем примере выручка от реализации выросла), с увеличением уплаты по счетам поставщиков, выплатой заработной платы, расчетами с бюджетом. Кроме того, это может быть связано с капитальными вложениями предприятия в основные средства и нематериальные активы. Денежные средства также могли быть направлены на погашение долгосрочной задолженности по полученным раннее кредитам и займам, уплатой процентов. Таким образом, уменьшение остатка свободной денежной наличности приводит к увеличению потребности в кредите. В то же время уменьшение денежных средств на счетах и в кассе предприятия позволяет уберечь от потери реальной стоимости временно свободных денежных средств в результате инфляции, уменьшение денежных средств свидетельствует также об ускорении оборачиваемости капитала.
1.2. Анализ капитала, вложенного в имущество предприятия

Создание и приращение имущества предприятия осуществляется за счет собственных и заемных средств, характеристика которых показана в пассиве бухгалтерского баланса предприятия.

Для оценки капитала, вложенного в имущество предприятия, а также изменения структурной динамики капитала целесообразно составить аналитическую таблицу «Состав, динамика и структура капитала, вложенного в имущество предприятия»

Таблица 2. Состав, динамика и структура капитала, вложенного в имущество предприятия.
	Показатели
	Сумма, руб.
	Темп прироста. % (+, -)
	Удельный вес в имуществе предприятия. %

	
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год (+,-)
	
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год (+, -)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. Источники каптала предприятия, всего
	76368,000
	95122,000
	18754,000
	24,557
	100,000
	100,000
	 

	 в том числе:

2. Собственный капитал
	63610,000
	83034,000
	19424,000 
	30,536 
	83,294
	87,292
	3,998

	 из него:

2.1. уставной капитал
	468,000
	468,000
	0,000
	 
	0,613
	0,492
	-0,121

	2.2. добавочный капитал 
	29806,000
	29806,000
	0,000
	 
	39,029
	31,334
	-7,695

	2.3. резервный капитал
	175,000
	175,000
	0,000
	 
	0,229
	0,184
	-0,045

	2.4.нераспределенная прибыль
	33161,000
	52585,000
	19424,000
	58,575
	43,423
	55,282
	11,859

	3. Заемный капитал
	12758,000
	12088,000
	-670,000
	-5,252
	20,057
	12,708
	-7,349

	 из него:

3.1. долгосрочные заемные средства
	133,000
	48,000
	-85,000
	-63,910
	0,174
	0,050
	-0,124 

	3.2. краткосрочные заемные средства
	12625,000
	12040,000
	-585,000
	-4,634
	16,532
	12,657
	-3,874

	 из них:

3.2.1. кредиты банков
	0,000
	94,000
	94,000
	 
	0,000
	0,099
	0,099

 

	3.2.2. кредиторская задолженность
	12613,000
	11925,000
	-688,000
	-5,455
	16,516
	12,537
	-3,980

	3.2.3. расчеты по дивидендам
	12,000
	21,000
	9,000
	75,000
	0,019
	0,025
	0,006


Анализ структуры источников предприятия.

Поступление, приобретение, создание имущества предприятия может осуществиться за счет собственного и заемного капитала, соотношение которых раскрывает сущность финансового положения. Уменьшение доли заемного капитала свидетельствует об усилении финансовой устойчивости предприятия и уменьшении степени финансовых рисков. 

Как видно из таблицы 2 возрастание стоимости имущества предприятия за отчетный период на 18754 тыс. руб., или на 24,557% обусловлено, главным образом, увеличением собственного капитала на 19424 тыс. руб. (на 30,536%) и уменьшение заемного капитала на 670 тыс. руб. (на 5,252%). Анализ динамики слагаемых собственного капитала показал, что Уставный капитал, Добавочный капитал и Резервный капитал в отчетном году сохранены, а увеличение финансовых ресурсов по сравнению с началом года произошло за счет увеличения нераспределенной прибыли.

В составе заемного капитала наиболее значительно снизилась кредиторская задолженность. Незначительно возросла доля банковских кредитов ( на 0,099% от стоимости всех источников), а также расчеты по дивидендам.

Анализ собственного капитала (СК).

Главным источником формирования СК является Добавочный капитал, однако его изменения за текущий год не наблюдались. Увеличение нераспределенной прибыли на 58,575% или на 19424 тыс. руб. свидетельствует об увеличении деловой активности фирмы, усилению финансовой устойчивости предприятия.

Анализ заемного капитала.

Как можно увидеть из таблицы 2, на предприятии наблюдается уменьшение долгосрочных и краткосрочных займов. Наибольшую долю в формировании заемного капитала составляет кредиторская задолженность, ее доля за отчетный период снизилась на 3,980% (Кредиторская задолженность уменьшилась на 688 тыс. руб., или на 5,455%) Это может быть связано с погашением обязательств перед поставщиками, работниками, бюджетом. Это может говорить о положительном финансовом состоянии предприятия, либо об уменьшении деловой активности( например, уменьшилось количество работников и, как следствие, снизилась сумма налогов) В отчетном году наблюдается привлечение краткосрочных банковских кредитов, которые составляют 0, 099% всего объема источников предприятия. Это может быть связано с уменьшением денежных средств и необходимости привлечения банковских кредитов. В текущем году уменьшилась также сумма долгосрочных заемных средств. Это говорит о том, что у предприятия имеются возможности своевременно гасить долгосрочные обязательства. Такая тенденция свидетельствует об улучшении финансового состояния предприятия. В целом финансовое состояние предприятия удовлетворительное, т.к. собственный капитал организации превышает заемный, следовательно, у предприятия есть реальная возможность погасить свои обязательства.
1.3. Анализ обеспеченности предприятия источниками финансирования оборотных средств
Для осуществления хозяйственной деятельности предприятие должно располагать прежде всего собственными оборотными средствами. Оценка и анализ обеспеченности предприятия собственным оборотным капиталом, его наличия проводится на основе показателей таблицы 3. При недостаточности собственного оборотного капитала возможно использование других источников, в первую очередь долгосрочных займов и кредитов или при отсутствии последних краткосрочных кредитов банка.

В процессе анализа обеспеченности предприятия источниками финансирования для покрытия запасов необходимо рассчитать и проанализировать достаточность различных источников для финансирования необходимой потребности предприятия в запасах, а также коэффициенты их обеспеченности. Для анализа целесообразно составить аналитическую таблицу.

Таблица 3. Определение собственного оборотного капитала
	Показатели
	Сумма, руб.

	
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год (+, -)

	1. Собственный капитал
	63610
	83034
	19424

	2. Долгосрочные заемные средства
	133
	48
	-85

	3. Собственный капитал, направленный на формирование внеоборотных активов
	43063
	52204
	9141

	4. Собственный оборотный капитал
	20680
	30878
	10198

	5. Оборотные активы
	33305
	42918
	9613

	6. Краткосрочные обязательства
	12625
	12040
	-585

	7. Собственный оборотный капитал
	20680
	30878
	10198


Анализ СОК 

Сущность этого показателя состоит в том, что наличие СОК обеспечивает необходимые условия осуществления хозяйственной деятельности предприятия: покупки материалов, получения кредитов в банке, расширение объемов реализации товаров. Отсутствие или недостаток СОК – одна из важнейших причин неустойчивого финансового состояния предприятия, его неплатежеспособности. Величина СОК может быть определена двумя способами, приведенными в таблице 3. Анализируя данные таблицы 3, следует отметить, что величина СОК за отчетный период выросла на 10198 тыс. руб., это явилось следствием роста оборотных активов (на 9613 тыс. руб. ), а также, с другой стороны, при значительном увеличении СК увеличилась и величина СК, направленного на формирование ВнА). Увеличение СОК в данной ситуации предполагает отток денежных средств, которые были направлены на финансирование ВнА и ОбА. Это свидетельствует об увеличении деловой активности предприятия и росте финансовой устойчивости.
Обеспеченность предприятия источниками финансирования для покрытия запасов

Таблица 4. Обеспеченность предприятия источниками финансирования для покрытия запасов
	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Изменение

за год (+,-)

	1
	2
	3
	4

	1. Собственный капитал
	63610
	83034
	19424

	2. Внеоборотные активы
	43063
	52204
	9141

	3. Собственный оборотный капитал (стр.1 – стр.2) 
	20547
	30830
	10283

	4. Долгосрочные обязательства
	133
	48
	-85

	5. Постоянный капитал (стр.3 + стр.4)
	20680
	30878
	10198

	6. Краткосрочные кредиты банков и займы
	0
	94
	94

	7. Сумма источников (стр.5 + стр.6) 
	20680
	30972
	10292

 

	8. Запасы 
	9964
	10401
	437

	9. Излишек (+), недостаток (-) источников финансирования:
	 
	 
	 

	9.1 собственного оборотного капитала (стр.3- стр.8)
	10583
	20429
	9846

	9.2 постоянного капитала (стр.5-стр.8)
	10716
	20477
	9761

	9.3 суммы источников (стр.7-стр.8)
	10716
	20571
	9855

	10. Коэффициенты обеспеченности источниками финансирования:
	 
	 
	 

	10.1 собственным оборотным капиталом (стр.3/стр.8)
	2,06212365
	2,96413806
	0,902014419

	10.2 постоянным капиталом (стр.5/стр.8)
	2,0754717
	2,968753
	0,893281306

	10.3 суммой источников (стр.7/стр.8)
	2,0754717
	2,9777906
	0,902318899

	11. Трехкомпонентный показатель
	1
	1
	 


Сущностью финансовой устойчивости предприятия является обеспеченность запасов источниками средств для их формирования. Как видно из таблицы 4, собственного оборотного капитала для формирования запасов предприятия, как на начало, так и на конец года. Причем на конец года наблюдается значительное увеличение этого показателя. 
1.4. Оценка чистых активов предприятия

Практика оценки платежеспособности хозяйствующих субъектов предусматривает расчет чистых активов.

Порядок оценки чистых активов предприятий для акционерных обществ, определен Приказом Минфина России or 28 июля 1995 года № 81 «Порядок оценки стоимости чистых активов акционерного общества» и утвержден совместным Приказом Минфина России и Федеральной комиссией по рынку ценных бумаг от 5 августа 1996 г. № 71, № 149.

Чистые активы – это величина, определяемая путем вычитания из суммы активов, принимаемых к расчету, суммы обязательств, принимаемых к расчету. При этом следует учесть, что при расчете величины чистых активов принимаются нематериальные активы, отвечающие следующим требованиям:
а) непосредственно используемые обществом в основной деятельности и приносящие доход (права пользования земельными участками, природными ресурсами, патенты, лицензии, ноу-хау, программные продукты, монопольные права и привилегии, включая лицензии на определенные виды деятельности, организационные расходы, торговые марки, товарные знаки и т.п.);
б) имеющие документальное подтверждение затрат, связанных с их приобретением (созданием);

в) право общества на владение данными нематериальными правами должно быть подтверждено документом (патентом, лицензией, актом, договором и т.п.), выданным в соответствии с законодательством Российской Федерации.

По статье «Прочие внеоборотные активы» в расчет принимается задолженность акционерного общества за проданное ему имущество.

Для оценки чистых активов необходимо привлечь положения Гражданского кодекса, приведенные в статьях 74, 90, 99, 114, а также в статьях 35 и 26 Федерального закона «Об акционерных обществах» oт 26 декабря 1995 г. № 208- Ф3 и в статьях 20 и 14 Федерального закона «Об обществах с ограниченной ответственностью» от 8 февраля 1998 г. № 14- Ф3.
Чистые активы предприятия должны соответствовать требованиям Гражданского кодекса и указанных Федеральных законов.
Таблица 5. Расчет чистых активов организации(в балансовой оценке)
	Наименование показателей
	На начало года
	На конец года

	1
	2
	3

	1. Активы
	 
	 

	1. Нематериальные активы
	79
	63

	2. Основные средства
	40298
	48172

	3. Незавершенное строительство
	2676
	3948

	4. Долгосрочные финансовые вложения
	0
	0

	5. Прочие внеоборотные активы
	10
	21

	6. Запасы+НДС
	13384
	15107

	7. Дебиторская задолженность 
	17508
	26731

	8. Краткосрочные финансовые вложения 
	353
	0

	9. Денежные средства
	2060
	1080

	10. Прочие оборотные активы
	0
	0

	11. Итого активы (сумма строк 1 – 10)
	76368
	95059

	2. Пассивы
	 
	 

	12. Целевые финансирование и поступления
	0
	0

	13. Заемные средства
	133
	142

	14. Кредиторская задолженность
	12613
	11925

	15. Расчеты по дивидендам
	12
	21

	16. Резервы предстоящих расходов и платежей
	0
	0

	17. Прочие пассивы
	0
	0

	18. Итого пассивы, исключаемые из стоимости активов (сумма строк 12 – 17)
	12758
	12088

	19. Стоимость чистых активов
	63610
	94917

	(итого активов минус итого пассивов стр.11 – стр.13)
	
	


Анализ чистых активов

Рыночные условия хозяйствования обязывают в любой момент времени суметь рассчитаться по внешним обязательствам (т. е. быть платежеспособным или по краткосрочным (т. е. быть ликвидным).

Для более точной оценки платежеспособностти предприятия изучаются величина чистых активов и их динамика. Чистые активы представляют собой превышение активов над пассивами, принимаемыми в расчет.

Из данных таблицы 5 видно, что размер чистых активов предприятия по сравнению с началом года увеличился с 63610 до 94917 тыс. руб., что говорит об увеличении платежеспособности предприятия. Таким образом, можно сделать вывод, что предприятие в состоянии выполнить свои внешние обязательства за счет своих собственных активов как на начало года, так и не конец, следовательно, оно является платежеспособным.
1.5. Анализ экономических (финансовых) результатов деятельности предприятия
Основной обобщающий показатель экономических (финансовых) результатов деятельности предприятия – прибыль, (убыток) отчетного года. В показателе прибыли отражается выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг, ее структура, эффективность, использования предприятием производственных и финансовых ресурсов.

На основании данных формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» дается оценка прибыли отчетного года по источникам формирования прибыли в бухгалтерской отчетности. По информации, представленной предприятием, также проводится анализ прибыли от реализации по видам основной деятельности предприятия.

Для анализа состава, динамики и структуры прибыли предприятия составляется аналитическая таблица.

Таблица 6. Анализ состава, динамики и структуры прибыли отчетного года

	Показатели
	Сумма, руб.
	Темп роста, %
	Удельный вес в сумме прибыли предприятия, %

	
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменение за год (+,-)
	
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменение за год (+,-)

	1. Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг
	153113,00
	203911,00
	50798,00
	33,18
	100,00
	100,00
	100,00

	2. Себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг 
	120983,00
	160383,00
	39400,00
	32,57
	79,02
	78,65
	-0,36

	
	
	
	
	
	
	
	

	Валовая прибыль
	32130,00
	43528,00
	11398,00
	35,47
	26,56
	27,14
	0,58

	Коммерчиские расходы
	5378,00
	5483,00
	105,00
	1,95
	3,51
	2,69
	-0,82

	3. Прибыль ( убыток «-») от реализации
	26752,00
	38045,00
	11293,00
	42,21
	17,47

120,27
	18,66

114,63
	1,19

-5,63

	4. Проценты к получению
	0,00
	0,00
	0,00
	
	
	
	

	5. Проценты к уплате «-»
	187,00
	1,00
	-186,00
	-99,47
	0,84
	0,00
	-0,84

	6. Доходы от участия в других организациях
	0,00
	0,00
	0,00
	
	
	
	

	7. Прочие операционные доходы
	7812,00
	3255,00
	-4557,00
	-58,33
	35,12
	9,81
	-25,31

	8. Прочие операционные расходы
	9095,00
	4905,00
	-4190,00
	-46,07
	40,89
	14,78
	-26,11

	9. Прибыль (убыток «-») от финансово-хозяйственной деятельности
	25282,00
	36394,00
	11112,00
	43,95
	113,66
	109,66
	-4,00

	10. Прочие внереализационные доходы
	1311,00
	598,00
	-713,00
	-54,39
	19,19
	6,51
	-12,68

	11. Прочие внереализационные расходы «-»
	4349,00
	3804,00
	-545,00
	-12,53
	28,45
	15,87
	-12,58

	12. Прибыль (убыток «-») до налогообложения
	22244,00
	33188,00
	10944,00
	49,20
	100.0
	100.0
	100.0

	13. Отложенные налоговые активы
	10,00
	21,00
	11,00
	110,00
	0,04
	0,06
	0,02

	14. Отложенные налоговые обязательства
	133,00
	48,00
	-85,00
	-63,91
	0,60
	0,14
	-0,45

	15. Налог на прибыль
	6833,00
	9187,00
	2354,00
	34,45
	30,72
	27,68
	-3,04

	16. Чистая прибыль
	15288,00
	23974,00
	8686,00
	56,82
	68,73
	72,24
	3,51


Анализ состава, динамики и структуры прибыли отчетного года.

Показатель выручки характеризует оборот предприятия (текущий объем реализации). Выручка увеличилась, это свидетельствует о том, что увеличение уровня Чистой прибыли в определенной степени являлось результатом экстенсивного типа развития, связанного с увеличением валового дохода от основной деятельности.

Структурный анализ прибыли до налогообложения показал, что основными источниками ее формирования на предприятии является прибыль от реализации продукции. 

Важнейшим условием роста прибыли от реализации является увеличение объема производства, обеспечение ритмичности отгрузки продукции, уменьшение ее себестоимости, увеличение качества и конкурентоспособности, оптимизации запасов готовой продукции на складе, своевременная ее оплата покупателями. В отчетном году прибыль от реализации продукции увеличилась на 11293 тыс. руб. (42,21%) Это связано с ростом выручки от реализации на 50798 тыс. руб. (33,18%), которое могло быть обусловлено увеличением объема прдаж или ростом уровня цен. Кроме того, удельный вес себестоимости в выручке от реализации уменьшился на 0,36%(хотя в абсолютном выражении себестоимость и увеличилась на 39400 тыс. руб. (32,57%)), что тоже явилось причиной роста прибыли от реализации продукции. Помимо этого, наблюдается уменьшение удельного веса коммерческих расходов в выручке от реализации (хотя в абсолютном выражении расходы увеличились на 105 тыс. руб., или на 1,95%)), которые оказали влияние на увеличение прибыли от продаж. На прибыль от реализации также оказывают влияние сдвиги в структуре и ассортименте товаров, т. к. их рентабельность неодинакова (поэтому необходимо учитывать еще и этот фактор).

Прибыль от финансовой деятельности, в свою очередь, также повысилась на 11112 тыс. руб., или на 43,95%. Дополнительное влияние на изменение прибыли от финансово- хозяйственной деятельности оказывают прчие операционные доходы и расходы и другие финансовые опреаци.

Прочие операционные расходы уменьшились по сравнению с пршлым годом на 4190 тыс. руб., или на 46,07%. Произошло уменьшение суммы процента к уплате, что положительно сказалось на бщем результате финансовой деятельности. Но в то же время наблюдается уменьшение операционных доходов, которые сократили в нашем случае доходы от финансовой деятельности предприятия на 4557 тыс. руб. Это может свидетельствовать о неэффективной финансовой деятельности предприятия или о том, что средства были направлены на выпуск продукции, а не вложены, например, под проценты, т.е. часть финансовой деятельности заменяем на обычную.
Финансовые результаты от внереализационных операций будучи составной частью прибыли до налогообложения, также оказали влияние на ее изменение. Прибыль до налогообложения увеличилась на 10944 тыс. руб. (49,20%) за счет снижения внереализационных расходов на 545 тыс. руб. и внереализационных доходов на 713 тыс. руб., что в результате привело к общему увеличению уровня балансовой прибыли. 

Таким образом, при анализе внереализационных финансовых результатов основное внимание необходимо сосредоточить на внереализационных убытках. Следует установить причины потерь, проверить правильность и обоснованность отнесения их на убытки

Удельный вес налога на прибыль в балансовой прибыли уменьшился на 3,04 %. Кроме того, за отчетный период произошло увеличение суммы уменьшение налоговых обязательств на 85 тыс. руб. и увеличилась сумма отложенных налоговых активов на 11 тыс. руб.

В конечном итоге под действием всех вышеперечисленных факторов увеличилась и чистая прибыль на 8686 тыс. руб. (56,82%).

На предприятии наблюдаются достаточно высокие темпы роста прибыли, следовательно, то может говорить о резком увеличении деловой активности предприятия и о некой нестабильности, т. к. на лицо высокие темпы роста прибыли. Доля прибыли от реализации в прибыли до налогообложения больше 100%, однако, заметна тенденция к ее снижению, что свидетельствует об уменьшении надежности. Поэтому нужно уделять особое внимание финансовой деятельности предприятия. Можно рассчитать производственный рычаг:

ПР = Валовая прибыль/Прибылль от продаж 
ПРн.г. = 32130/26752 = 1,20

ПРк.г. =43528/38045 = 1,14

 Значение финансового рычага невысоко (кроме того, за текущий год оно уменьшилось), следоватедьно, риск небольшой. У нас хорошее качество прибыли, т. е. при изменении объема продаж, прибыль не будет резко уменьшаться. Однако не стоит забывать, что более высокий производственный рычаг, связанный с большим риском позволяет нам и больше зарабатывать.

1.6. Анализ относительных показателей финансово-экономической деятельности предприятия

Показатели деловой активности. 
Данная группа показателей базируется на расчете и сравнении соотношений, в основе которых лежат различные статьи актива бухгалтерского баланса и отчета о прибылях и убытках. Эту группу показателей также называют коэффициентами управления активами.

Коэффициент реальных активов в имуществе предприятия следует выделить отдельным показателем, т.к. он в какой-то мере определяет характер деятельности предприятия: занято предприятие производством продукции, выполнением работ и оказанием услуг или предприятие занимается торговой, снабженческой, сбытовой деятельностью. Предприятие, занятое производственной деятельностью, имеет, как правило, коэффициент реальных активов более 0,5 или 50%.

Для расчета коэффициента реальных активов и оценки его динамики составляется аналитическая таблица «Расчет и оценка динамики коэффициента реальных активов в имуществе предприятия. Значительное изменение удельного веса реальных активов в имуществе предприятия часто свидетельствует об изменении характера деятельности предприятия, например, от производственной к торгово-снабженческой.
Таблица 7. Расчет и оценка динамики коэффициента реальных активов в имуществе предприятия

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменение за год (+,-)

	1
	2
	3
	4

	1. Патенты, лицензии, товарные знаки
	79
	63
	-16

	 (знаки обслуживания), иные аналогичные с перечисленными права и активы
	
	
	

	2. Земельные участки и объекты
	0
	0
	0

	 природопользования
	
	
	

	3. Здания, сооружения, машины и
	40298
	48172
	7874

	 оборудование
	
	
	

	4. Сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	6072
	4793
	-1279

	6. Затраты в незавершенном производстве (издержках обращения)
	133
	282
	149

	7. Готовая продукция и товары для 
	2151
	2576
	425

	 перепродажи
	
	
	

	8. Товары отгруженные
	0
	0
	0

	9. Итого сумма реальных активов в
	48733
	55886
	7153

	 имуществе предприятия
	
	
	

	10. Общая стоимость активов
	76368
	95122
	18754

	11. Коэффициент реальных активов в имуществе предприятия, % 
	0,63813377
	0,58751919
	-0,05061459


Из данных таблицы 7 видно, что коэффициент реальных активов в имуществе предприятия снизился на 0,05 (с 0,638 до 0,588). В нашем случае это можно считать удовлетворительным, т. к. для предприятия, занятого производственной деятельностью, коэффициент реальных активов должен быть более 50% (0,5). Снижение доли реальных активов в общем удельном весе имущества может быть объяснено отставанием темпов прироста реальных активов по сравнению с темпами прироста всего имущества. Также это может быть объяснено снижением в значительной мере величины запасов сырья и материалов (т. е. увеличением оборачиваемости) или со спадом деловой активности (т. е. снижением объемов производства, уменьшением объемов продаж). В абсолютных показателях стоимость реальных активов возросла, это увеличение произошло, главным образом, за счет увеличения активов в части зданий, сооружений, машин (были приобретены машины, оборудование, производственный и хозяйственный инвентарь). Это свидетельствует об увеличении деловой активности, расширении производства, увеличении производственных мощностей. Однако в то же время при уменьшении величины запасов может оказаться так, что часть производственых мощностей окажется незагруженной, а это свидетельствует о неэффективном использовании производственных фондов.
Показатели оборачиваемости

 Таблица 8. Расчет и динамика показателей оборачиваемости 
	Показатели
	Условное обозначение
	Алгоритм расчета
	На начало года
	На конец года
	Изменение за год

(+,-)

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг, руб.
	Qр
	
	153113
	203911
	+50798

	2..Себестоимость проданных товаров
	С
	
	120983
	160383
	+39400

	2. Число дней в отчетном году
	Д
	
	365
	365
	

	4. Средняя стоимость 

 активов, руб. 
	А
	
	76368
	95122
	+18754

	5. Средняя стоимость оборотных активов, руб.
	Аоб
	
	33305
	42918
	+9613

	 В том числе:
	
	
	
	
	

	5.1. Запасы
	Азап
	
	9964
	10401
	+437

	5.2. Дебиторская задолженность
	Адеб
	
	17508
	26731
	+9223

	6.Средняя кредиторская

 задолженность, руб.
	Пкред
	
	12613
	11925
	-688

	7. Коэффициент

 оборачиваемости:
	
	
	
	
	

	7.1. Активов
	kоб.А
	Qp/А
	2.01
	2.14
	+0.13

	7.2. Оборотных средств (активов)
	kоб.Аоб
	Qр/Аоб
	4.60
	4.75
	+0.15

	7.3. Запасов
	kоб.зап
	С/Азап
	12.14
	15.42
	+3.28

	7.4. Дебиторской задолженности (средств в расчетах)
	kоб.деб
	Qр/Адеб
	8.75
	7.63
	-1.12

	7.5. Кредиторской задолженности 
	Коб. кр
	Qр/Пкред
	12.14
	17.1
	+4.96

	8. Продолжительность оборота, дни
	
	
	
	
	

	8.1. Активов
	Доб.А
	Д/kобА
	181.6
	170.56
	-11.04

	8.2. Оборотных средств (активов)
	Доб.Аоб
	Д/kобАоб
	79.35
	76.84
	-2.51

	8.3. Запасов
	Доб.зап
	Д/kоб.зап
	30.07
	23.67
	+17.77

	8.4. Дебиторской задолженности (средств в расчетах)
	Доб.деб
	Д/kоб.деб
	41.71
	47.84
	+6.13

	8.5. Кредиторской задолженности
	Доб.кред
	Д/kобкред
	30.1
	21.35
	-8.75

	9. Продолжительность 

 операционного цикла
	Д оп.ц
	с.8.3+с.8.4
	71.78
	71.51
	-0.27

	10. Продолжительность

 финансового цикла
	Д фин.ц.
	с.9- с.8.5
	41.68
	50.16
	+8.48


Финансовое положение предприятия находится в непосредственной зависимости от того, насколько быстро средства, вложенные в активы, превращаются в реальные деньги. Ускорение оборачиваемости оборотных средств позволяет либо при том же объеме производства высвободить из оборота часть оборотных средств, либо при том же размере оборотных средств – увеличить объем производства.

Для оценки эффективности использования оборотных средств применяются показатели оборачиваемости активов, которые характеризуют эффективность оборачиваемости активов в целом, а также оборотных активов, в том числе запасов и дебиторской задолженности. 

Таким образом, рассчитав ряд показателей, характеризующих оборачиваемость оборотных средств предприятия, мы можем сказать, что наблюдается тенденция уменьшения оборачиваемости оборотных средств, однако, фондоотдача основных фондов возросла. Однако произошло снижение скорости оборота дебиторской задолженности на 60,62% что свидетельствует об эффективной работе с покупателями, например, путем работы по предоплате и по факту поставки, а также установлений с ним дружеских отношении. 

Операционный цикл – это продолжительность времени, необходимого для приобретения запасов, их переработки, продажи и получения за это денег. 

Операционный цикл описывает, каким образом продукт движется по счетам текущих активов. Сначала приобретаются запасы, которые затем становятся дебиторской задолженностью при продаже и, наконец, превращаются в деньги в результате оплаты счетов. Следует отметить, что с каждым шагом актив становится ближе к денежным средствам. Таким образом, следствием выше проанализированных показателей является то, что продолжительность операционного цикла уменьшилась на 0.27 дня (с 71.78 до 71.58 дня), т.е. уменьшились сроки превращения наших запасов в денежные средства. Финансовый цикл – это количество дней, проходящих до получения денег за проданный нами товар с момента оплаты нами купленных запасов. Финансовый цикл представляет собой временную разницу между операционным циклом и периодом оплаты кредиторской задолженности. 

 В нашем случае продолжительность финансового цикла - наоборот, увеличилась аж на 8.48 дней (с 41.68 до 50.16 дней), что связанно с уменьшением кредиторской задолженности на предприятии. 
Показатели финансовых рисков, связанные с вложением капитала предприятия

 Таблица 9. Расчет и оценка динамики показателей финансовой устойчивости предприятия

	Показатели
	Условное

обозначение
	Алгоритм расчета


	Рекомендуемое

значение
	Значение показателя

	
	
	
	
	На начало года
	На конец года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент автономии (коэффициент независимости)
	kавт
	Собственный капитал/Активы
	> 0,6
	0.83
	0.87

	2. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств) (коэффициент финансирования) 
	kз. с.
	Заемный капитал/Собственный капитал
	< 2
	0.2
	0.15

	3. Коэффициент маневренности
	kман
	Собственный оборотный капитал/Собственный капитал
	-
	0.33
	0.37

	4. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами текущих активов
	kсоб. об.
	Собственный оборотный капитал/Текущие активы
	>0,1
	0.27
	0.32


Понятие финансовой устойчивости предприятия многогранно. Оно характеризуется финансовой независимостью от внешних источников финансирования, способностью маневрировать собственными средствами, достаточной финансовой обеспеченностью бесперебойности основных видов деятельности, состоянием производственного потенциала. Финансовая устойчивость – это критерий надежности партнера.
Финансовые коэффициенты рыночной устойчивости во многом базируются на показателях рентабельности предприятия, эффективности управления и деловой активности. Анализ финансовых коэффициентов заключается в сравнении их значении с базовыми величинами, изучении их в динамике.

Таким образом, рассчитав коэффициент автономии, мы видим, что на протяжении всего отчетного периода произошло снижение что говорит о снижении деловой активности предприятия, однако, этот показатель продолжает находиться на высоком уровне. Коэффициент маневренности показывает, что на начало периода 13%, а на конец – 40% собственных средств находились в мобильной форме, т.е. были вложены в оборотные средства. Данный коэффициент не достаточно высок и он не обеспечивает гибкость в использовании собственных средств предприятия. 

Показатели ликвидности предприятия

Таблица 10. Расчет и оценка динамики показателей ликвидности предприятия
	Показатели
	Условное обозначение
	Рекомендуемое значение
	Значение показателя

	
	
	
	На начало года
	На конец года

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Краткосрочные (текущие) обязательства предприятия, руб.
	Пкр
	х
	12613
	12019

	2. Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, руб.
	Аден
	х
	2413
	1080

	3. Дебиторская задолженность
	Адеб
	х
	17508
	26731

	4. Запасы (за вычетом расходов будущих периодов), руб.
	Азап
	х
	8356
	7651

	Расчетные показатели
5. Коэффициент абсолютной ликвидности
	kл. абс
	0,2 – 0,4
	0.19
	0.09

	6. Коэффициент быстрой ликвидности
	kл. сроч
	1,0
	1.58
	2.31

	7. Коэффициент текущей ликвидности
	kл. тек
	2,0
	2.24
	2.95


Анализ ликвидности баланса проводится для оценки платежеспособности организации, т. е. ее способности своевременно и полностью рассчитываться по всем своим обязательствам и долгам. Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств организации ее активами. Срок превращения активов организации в деньги и является сроком погашения обязательств. Ликвидность баланса и ликвидность активов, которая определяется временем, необходимым для превращения неденежных активов в денежные средства. Чем меньше время, которое потребуется, чтобы данный вид активов превратился в деньги, тем выше его ликвидность.

Анализ ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке убывания ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков. В зависимости от степени ликвидности активы предприятия разделаются на следующие группы, или агрегаты:
А1 Включает наиболее ликвидные активы – это все статьи денежных средств организации и краткосрочные финансовые вложения (ЦБ);

А2 Быстрореализуемые активы – это дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты;
А3 Медленно реализуемые активы включают статьи раздела II актива баланса, включающие запасы, налог на добавленную стоимость, дебиторскую задолженность и прочие оборотные активы;
А4 Труднореализуемые активы – статьи раздела I актива баланса, то есть внеоборотные активы.

Пассивы баланса также группируются по степени срочности их оплаты.

П1 Наиболее срочные обязательства, к которым относится кредиторская задолженность;
П2 Краткосрочные пассивы, которые включают краткосрочные заемные средства, задолженность участникам по выплате доходов и прочие краткосрочные пассивы;
П3 Долгосрочные пассивы – это долгосрочные кредиты и заемные средства плюс доходы будущих периодов и резервы предстоящих расходов и платежей;
П4 Постоянные, или устойчивые, пассивы, к которым относится собственный капитал фирмы.

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить итоги приведенных групп по активу и пассиву.

Баланс считается абсолютно ликвидным в случае, если имеют место следующие соотношения:

 А1 > П1;
А2 > П2;
А3 > П3;
А4 < П4.

Если выполняются первые три неравенства в данной системе, то это влечет выполнение и четвертого неравенства, поэтому важно сопоставить итоги первых трех групп по активу и пассиву. Выполнение четвертого неравенства свидетельствует о соблюдении одного из условий финансовой устойчивости – наличия у организации собственных оборотных средств.
Для сравнения данных групп активов и пассивов необходимо составить следующую таблицу:

	На начало
	На конец

	A1
	2775
	<
	П1
	12613
	A1
	1080
	<
	П1
	11925

	A2
	17508
	>
	П2
	12
	A2
	26731
	>
	П2
	115

	A3
	46689
	>
	П3
	0
	A3
	52417
	>
	П3
	0

	A4
	43063
	<
	П4
	63610
	A4
	52204
	<
	П4
	83034


Так как А1<П1 в обоих случаях, что говорит о некотором недостатке денежных средств, который возникает из-за того, что деньги не поступают в сроки, необходимые для обеспечения текущей деятельности предприятия и покрытия кредиторской задолженности, но у крупных предприятий денежные средства вообще могут быть равны нулю, т.к. всегда есть реальная возможность оплатить свои обязательства например за счет использования банковских кредитов, а по мере поступления доходов гасить их. 
Также для оценки платежеспособности принято рассчитывать показатели ликвидности. Ликвидность – способность товарно-материальных ценностей превращаться в деньги, являющимися абсолютно ликвидными средствами. Показатели ликвидности определяются отношением ликвидных оборотных активов предприятия к его краткосрочным долговым обязательствам.

Таким образом, рассчитанный коэффициент абсолютной ликвидности показывает, что на начало отчетного периода 0,76, а на конец – 1,28 на 1 руб. долгов краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время. Данный показатель является достаточным, как на начало, так и на конец отчетного пеиода, кроме того наблюдается рост этого показателя. Коэффициент быстрой ликвидности превышает норму (1,2-1,6).На начало отчетного периода он составил 2,65, а на конец- произошло уменьшение и значение снизилось до 1,67. Завышение коэффициента быстрой ликвидности говорит о наличии просроченной дебиторской задолженности и это не очень хорошо, т.к. мы должны стремиться к минимизации дебиторской задолженности, потому что часть ее очень трудно взыскать своевременно, однако, наблюдается положительная тенденция снижения до нормального уровня.
Рассчитанный коэффициент покрытия (текущей ликвидности) показывает, в какой кратности оборотные активы превышают краткосрочные долговые обязательства предприятия, зависит от срока превращения ликвидных активов в наличные деньги. Так как на начало отчетного года данный показатель равен 5,19, а на конец отчетного периода – 2,25, что является нормой (4-6), то это свидетельствует о том, что предприятие имеет оптимальный объем оборотных активов.
Показатели рентабельности предприятия
 Таблица 11. Расчет и динамика показателей рентабельности 

	Показатели
	Условное

обозначение
	Алгоритм 
расчета
	Отчетный год

	
	
	
	На начало года
	На конец года
	Изменение на год (+,-)

	1. Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг, руб.
	Qр
	
	153113
	203911
	+50798

	2. Себестоимость реализации товаров, продукции,

работ, услуг (включая коммерческие и управленческие расходы), руб.
	СQp
	
	126361
	165866
	+39505

	3. Прибыль от реализации, руб.
	ПQp
	
	26752
	38045
	+11293

	4. Прибыль отчетного года, руб.
	По. г.
	
	22244
	33188
	+10944

	5. Налог на прибыль, руб.
	Нпр
	
	6833
	9187
	+2354

	6. Чистая прибыль, руб.
	Пчист
	
	15288
	23974
	+8686

	7. Стоимость активов, руб.
	А
	
	76368
	95122
	+18754

	8. Стоимость оборотных активов, руб.
	Аоб
	
	33305
	42918
	+9613

	9. Собственный капитал, руб.
	Ксоб
	
	63610
	83034
	+19424

	10. Долгосрочные обязательства, руб.
	Ко. долг
	
	133
	48
	+85

	11. Показатели рентабельности
	
	
	
	
	

	11.1. Рентабельность активов, %
	РА
	Стр.3/стр.7
	35
	40
	+5

	11.2. Рентабельность оборотных активов, %
	РА. об
	Стр.3/стр.8
	80.3
	88.6
	+8.3

	11.3. Рентабельность собственного капитала, %
	РК. соб
	Стр.6/стр.9
	24
	28.9
	+4.9

	11.4. Рентабельность инвестированного капитала, %
	РК. долг
	Стр.4/(стр.9+стр.10)
	34.9
	39.9
	+5

	11.5. Рентабельность продаж, %
	РQp
	Стр.3/стр.1
	17.5
	18.7
	+1.2

	11.6. Прибыльность продукции, %
	(Qp
	Стр.3/стр.2
	21.2
	22.9
	+1.7


Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности ( производственной, инвестиционной и т.д.). Они более полно, чем прибыль отражают окончательные результаты деятельности, потому что их величина показывает соотношение эффекта с использованными ресурсами. Их применяют для оценки деятельности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразования.

Показатели, используемые для оценки эффективности производства, объединяются в группу под названием показатели интенсивности использования ресурсов. Динамика данных показателей позволяет определить тенденцию развития предприятия.

 В целом, за отчетный период произошло увеличение всех показателей рентабельности, а именно: рентабельность активов увеличилась за счет увеличения выручки и стоимости активов, что свидетельствует об увеличении деловой активности предприятия, оптимизации использования наших активов, т.е. увеличилась прибыль с каждого рубля наших активов; увеличение рентабельности продаж произошло соответственно, за счет увеличения выручки и прибыли, что положительно характеризует производственную и коммерческую деятельность предприятия, т. е. наша прибыль с рубля реализованной продукции возросла по сравнению с прошлым годом, это изменение также говорит об эффективности управления затратами и ценовой политики предприятия (стоит отметить, что величина данного показателя широко варьируется в зависимости от сферы деятельности предприятия. Объясняется это различием в скорости оборота средств, связанным с различиями в размерах используемого капитала, необходимого для осуществления хозяйственных операций в данном объеме, в сроках кредитования, величине складских запасов и т. д. Длитель​ный оборот капитала делает необходимым получение большей прибыли, чтобы достичь удовлетворительных результатов. Более быстрый оборот капитала те же результаты приносит и при мень​шей величине прибыли в расчете на объем реализованной про​дукции). И наконец, прибыльность продукции также возросла за счет увеличения прибыли от реализации и себестоимости, т.е. наша прибыль, которую мы получаем на один рубль затрат возросла по сравнению с прошлым годом.

Таким образом, мы видим, что за отчетный период предприятие полностью произвело увеличение показателей влияющих на рентабельность предприятия, что соответственно повлияло на величину выручки от реализации. 
1.7. Общие выводы по анализу предприятия
{Студент должен обобщить полученные в ходе анализа выводы по схеме: положительные и отрицательные стороны деятельности предприятия. Данные выводы можно свести в следующую таблицу}
	№
	Положительные стороны деятельности фирмы
	Обоснование


	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	

	…
	
	


	
	Отрицательные стороны деятельности фирмы
	Обоснование

	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	

	…
	
	


2. Факторный анализ 
2.1. Факторный анализ деятельности предприятия по схеме фирмы «Du Pont»
Одним из наиболее распространенных подходов к выявлению факторов воздействия на рентабельность является известная факторная модель фирмы «DuPont», чьи первые методики стали известными еще в 1919 году. Данная модель помогает идентифицировать факторы, определяющие эффективность деятельности фирмы. В качестве основного показателя эффективности специалистами фирмы был выбран показатель рентабельности собственного капитала ([image: image2.png]ROE



 – Return on Equity). 
Базовая двухфакторная модель Дюпон и имеет вид:

[image: image3.png]NP A
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где,
[image: image5.png]NP



 - чистая прибыль (net profit);

[image: image7.png]


 - совокупная стоимость активов фирмы (assets);

[image: image9.png]


 - собственный капитал (equity);

Согласно этой модели, рентабельность собственного капитала зависит от 2 факторов:
1. [image: image11.png]ROA



 – рентабельность активов (return on assets), 
2. [image: image13.png]FL



 – коэффициент финансового рычага (financial leverage).

Трехфакторная модель Дюпон раскладывает рентабельность активов на другие два фактора и выглядит следующим образом:

[image: image14.png]NP

ROE = PM = AT *FL=—=
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где,
[image: image16.png]NP



 - чистая прибыль (net profit);

[image: image18.png]


- выручка от продаж (sales);

[image: image20.png]


 - совокупная стоимость активов фирмы (assets);

[image: image22.png]


 - собственный капитал (equity);

Согласно этой модели рентабельность собственного капитала зависит от трех факторов: 

1. рентабельности продаж ([image: image24.png]PM



 – profit margin);

2. оборачиваемости активов ([image: image26.png]AT



 – asset turnover);

3. коэффициент финансового рычага ([image: image28.png]FL



 – financial leverage)

Рентабельность продаж, показывает, сколько копеек чистой прибыли
 фирма получает с каждого рубля выручки. Данный фактор дает представление об общей чистой рентабельности всех видов деятельности организации. 

Оборачиваемость активов, показывает, сколько рублей выручки генерируется предприятием с каждого рубля, инвестированного в его совокупные активы. Данный фактор дает представление об эффективности использования активов фирмой. Образно говоря, он показывает, сколько продаж мы можем «выжать» из наших активов. 

Коэффициент финансовой зависимости, или финансовый рычаг выраженный в виде мультипликатора собственного капитала буквально показывает, сколько рублей активов было создано при использовании 1 рубля собственного капитала. Косвенно он измеряет величину финансового риска, сопряженного с финансированием. Если коэффициент равен допустим 4, то это означает что за счет собственного капитала было создано в 4 раза больше активов. Но за счет какого финансирования? Привлеченного. Получается, что для финансирования 4 единиц активов было использована 1 единица собственного капитала и 3 единицы заемного капитала. А это свидетельствует о том, что в структуре пассивов заемный капитал в фирме превышает собственный в 3 раза. Это весьма рискованно с финансовой точки зрения, ибо делает организацию финансово зависимой от кредиторов. 

Интересным представляется тот факт, что вышеуказанные факторы обобщают все стороны финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Так рентабельность продаж обобщает отчет о прибылях и убытках, оборачиваемость активов – актив баланса, а коэффициент финансовой зависимости – структуру пассива баланса.
Произведем расчеты по нашему предприятию исходя из трехфактороной модели. 
(н.г.) 
[image: image29.png]024 =02+ 12 =01+2+12
(15288 153113 * 7368) / (153113 * 76368 * 63610)




(к.г.) 
[image: image30.png]0.289 = 025+%115 = 0.15%2.12+1.15

(23974% 203911 % 95122) / (203911 * 95122 * 83034)




Общее изменение рентабельности собственного капитала =0.289-0.24 = 0.049 

в том числе за счет изменения рентабельности продукции:

[image: image31.png]AROE = APM * ATy *FL,= (0.12—0.1) * 2 =12 = 0.047




оборачиваемости активов:

[image: image32.png]AROE = PM,* AAT*FLy= 0.12* (2.14—2) *1.2 = 0.020





мультипликатора капитала:

[image: image33.png]AROE = PM,* AT, * AFL = 0.12 *2.14* (1.15— 1.2)





Другими словами пофакторное изменение [image: image35.png]ROE



 переводит показатель рентабельности на начало года в показатель на конец года, следующим образом:
[image: image36.png]0,24 + 0,047 + 0,020 — 0,013 = 0,294




Разница в 0,005 между 0,294 и 0,289 вызвана округлениями в расчетах. 
Следовательно, доходность собственного капитала повысилась в основном из-за повышения уровня рентабельности продукции, а также увеличение оборачиваемости капитала при одновременном снижении мультипликатора капитала.
В течении года произошло увеличение показателя рентабельности продукции, данное увеличение могло произойти за счет увеличения объема продукции.

Увеличение коэффициента оборачиваемости активов на 0.12 показывает, что на 12% увеличилась выручка, которая приходилась на 1 рубль активов, а так же мы можем сделать вывод, что увеличивается скорость оборачиваемости активов.

Снижение мультипликатора собственного капитала, показывает, что заемные источники финансирования используются не эффективно, но при этом снижается риск банкротства предприятия, но вместе с тем уменьшается доходность собственного капитала, т.е мы стали использовать меньше заемных средств на рост собственного капитала. Таким образом, можем сделать вывод, что в текущей деятельности произошли положительные изменения, но в то же время наблюдается снижение финансовой активности.
На основании расширенной модели фирмы «Du Pont» разработана «Схема «Du Pont» («Диаграмма «Du Pont»), которая приведена ниже. 


[image: image37]
2.2
Пути повышения эффективности функционирования предприятия.
{Здесь студент должен попытаться ответить на 1-2 страницах как можно повысить эффективность функционирования данного предприятия исходя из полученных результатов факторного анализа. Это творческая часть. Минимум это должно быть 5 пунктов}
1.
2.

3.

4.

5.

3. Прогнозирование возможности банкротства предприятия 

В условиях рыночной экономики для прогнозирования банкротства используются различные модели:

3.1. Модель «Z – счета» Э. Альтмана. 
Общий экономический смысл модели представляет собой функцию от некоторых показателей, характеризующих экономический потенциал предприятия и результаты его работы за истекший период.

При разработке собственной модели Альтман изучил финансовое положение 66 предприятий, половина из которых обанкротилась, а другая половина продолжала успешно работать.
На сегодняшний день в экономический литературе упоминается четыре модели Альтмана, рассмотрим формулы их расчета.

I. Двухфакторная модель Альтмана – это одна из самых простых и наглядных методик прогнозирования вероятности банкротства, при использовании которой необходимо рассчитать влияние только двух показателей это: коэффициент текущей ликвидности и удельный вес заёмных средств в пассивах. Формула модели Альтмана принимает вид:

[image: image38.png]Z = —0,3877 - 1,0736 * K1 + 0,579 = (3K/I)




где Ктл – коэффициент текущей ликвидности; ЗК – заемный капитал; П – пассивы.

При значении Z > 0 ситуация в анализируемой компании критична, вероятность наступления банкротства высока.

В России применение двухфакторной модели Альтмана было исследовано М.А. Федотовой, которая считает, что для повышения точности прогноза необходимо добавить к ней третий показатель - рентабельность активов. Но практической ценности модифицированная формула по М.А. Федотовой не имеет, так как в России отсутствует какая либо значимая статистика по организациям-банкротам и весовой фактор, предложенный М.А. Федотовой, не был определен.

II. Пятифакторная модель Альтмана для акционерных обществ, чьи акции котируются на рынке. Самая популярная модель Альтмана, именно она была опубликована ученым 1968 году. Формула расчета пятифакторной модели Альтмана имеет вид:

[image: image39.png]Z=12=*=X1+14=*=X2+33=*=X3+06*X4+ X5




где

X1 = чистый оборотный капитал к сумме активов предприятия. Показатель оценивает сумму чистых ликвидных активов компании по отношению к совокупным активам.

X2 = нераспределенная прибыль к сумме активов предприятия, отражает уровень финансового рычага компании.

X3 = прибыль до налогообложения к общей стоимости активов. Показатель отражает эффективность операционной деятельности компании.

X4 = рыночная стоимость собственного капитала / бухгалтерская (балансовая) стоимость всех обязательств.

Х5 = объем продаж к общей величине активов предприятия характеризует рентабельность активов предприятия.

В результате подсчета Z – показателя для конкретного предприятия делается заключение:

Если Z < 1,81 – вероятность банкротства составляет от 80 до 100%;

Если 2,77 <= Z < 1,81 – средняя вероятность краха компании от 35 до 50%;

Если 2,99 < Z < 2,77 – вероятность банкротства не велика от 15 до 20%;

Если Z <= 2,99 – ситуация на предприятии стабильна, риск неплатежеспособности в течении ближайших двух лет крайне мал.

Точность прогноза в этой модели на горизонте одного года составляет 95%, на два года – 83%, что является ее достоинством. Недостатком же этой модели заключается в том, что ее по существу можно рассматривать лишь в отношении крупных компаний, разместивших свои акции на фондовом рынке.

III. Модель Альтмана для компаний, чьи акции не торгуются на биржевом рынке. 
Данная модель была опубликована в 1983 году, модифицированный вариант пятифакторной модели имеет вид:

[image: image40.png]Z = 0,717 = X1 + 0,847 = X2 + 3,107 = X3 + 0,42 = X4 + 0,995 * X5




где Х4 – балансовая стоимость собственного капитала/заемный капитал

Если Z < 1,23 предприятие признается банкротом, при значении Z в диапазоне от 1,23 до 2,89 ситуация неопределенна, значение Z более 2,9 присуще стабильным и финансово устойчивым компаниям.

IV. Семифакторная модель была разработана Эдвардом Альтманом в 1977 году и позволяет прогнозировать банкротство на горизонте в 5 лет с точностью до 70%. Однако, к сожалению, из-за сложности вычислений практического распространения не получила.
Для целей анализа воспользуемся наиболее распространенной 5-ти факторной моделью Альтмана и проведем расчет

(н.г.)
[image: image41.png]1.2 *15797/76368 + 1.4 = 33161/76368 + 3.3 = 26752/76368 + 0.6
* 63610/12758 + 153113/76368 = 6.991




(к.г.)
[image: image42.png]1.2 = 16187/95122 + 1.4 = 52585/95122 + 3.3 * 38045/95122 + 0.6
«83034/12088 + 203911/95122 = 8.849




3.2. Модель Спрингейта:

Гордоном Л. В. Спрингейтом (Gordon LV Springate) в 1978 года, на основании модели Альтмана и пошагового дискриминантного анализа была разработана модель прогнозирования вероятности банкротства предприятия.

В процессе разработки модели из 19 финансовых коэффициентов, считавшимися лучшими, Спрингейтом было отобрано четыре коэффициента, на основании которых была построена модель Спрингейта. Оценка вероятности банкротства по модели Спрингейта производится по формуле:

[image: image43.png]1,03¥1 + 3,07X2 + 0,66X3 + 0,4X4




где Х1 = Оборотный капитал / Баланс;

Х2 = (Прибыль до налогообложения + Проценты к уплате) / Баланс;

Х3 = Прибыль до налогообложения / Краткосрочные обязательства;

Х4 = Выручка (нетто) от реализации / Баланс

Расчет показателей по бухгалтерскому балансу:

[image: image44.png]X1 = cTp.290 /300 .1




[image: image45.png]X2 = c1p.140 $.2 + npouexTs K ynrare /300 ¢.1




[image: image46.png]X3 = cTp.140 $.2 / c1p.690 ¢.1




[image: image47.png]X4 = c1p.010 .2 / c1p.300 ¢.1)




При Z < 0,862 компания является потенциальным банкротом.

В процессе тестирования модели Спрингейта на основании данных 40 компаний была достигнута 92,5% точность предсказания неплатежеспособности на год вперёд.
Произведем расчет для нашего предприятия:
 (н.г.)
[image: image48.png]Z = 1.03 * 20680/76368 + 3.07 * 26752/76368 + 0.66 * 22244/12625

+ 0.4 = 153113/76368 = 33142




(к.г.)
[image: image49.png]Z = 1.03+ 308878/95122 + 3.07 * 38045/95122 + 0.66 * 33188/12040

+ 0.4 = 203911/95122 = 42286




3.3. Модель Фулмера:

Модель Фулмера классификации банкротства была создана на основании обработки данных 60-ти предприятий: 30 потерпевших крах и 30 нормально работающих – со средним годовым оборотом в 455 тысяч американских долларов.

Формула определения вероятности банкротства по модель Фулмера имеет вид:

[image: image50.png]H = 5528-X1 + 0,212-X2 + 0,073-X3 + 1,270-X4 - 0,120- X5 + 2,335-X6

+ 0575-X7 + 1,083-X8 + 0,894-X9 - 6,075




где,

Х1 – нераспределенная прибыль прошлых лет/баланс;

Х2 – выручка от реализации/баланс;

Х3 – прибыль до уплаты налогов/собственный капитал;

Х4 – денежный поток/долгосрочные и краткосрочные обязательства;

Х5 – долгосрочные обязательства/баланс;

Х6 – краткосрочные обязательства/совокупные активы;

Х7 – log (материальные активы);

Х8 – оборотный капитал/ долгосрочные и краткосрочные обязательства;

Х9 – log (прибыль до налогообложения + проценты к уплате/выплаченные проценты).

Наступление неплатежеспособности неизбежно при H < 0.

Расчет составляющих модели Фулмера в соответствии с бухгалтерским балансом:

[image: image51.png]X1 - cTp.460/cTp.300 .1;




[image: image52.png]X2 - c1p.010 .2 / c1p.300 ¢.1;




[image: image53.png]X3 - cTp. 140 $.2 / c1p.490 ¢.1;




[image: image54.png]X4 - c1p.190 $.2 / (cTp.590 + c1p.690 .1);




[image: image55.png]X5 - c1p.590 / c1p.300 ¢.1;




[image: image56.png]X6 - cTp.690 / cTp.300 $.




[image: image57.png]X7 - log (cTp.300 - cTp. 110 cTp. 140 - cTp. 140 - cTp.220 - c1p. 230 - cTp. 240 .1);




[image: image58.png].690 .1);
X8 - c1p.290 / (cTp.590 + cTp.690 .




[image: image59.png]X9 - log (cTp.140 + c1p.070 / c1p.070 $.2).




Анализ моделей показывает, что:

· основная часть факторов, входящих в уравнения критериев, либо совпадает, либо тесно между собой связана;

· большая часть входящих в них компонент непосредственно связана с объемом инвестиций. Так, входящий в определение подавляющего большинства компонент критериев показатель стоимости совокупных активов (валюта баланса) функционально определяется именно этим показателем, по крайней мере, в линейной пропорции.

Последнее обстоятельство является весьма важным, поскольку определяет нижнюю границу скорости их прироста. Сами же компоненты модели в обратной пропорции зависят от стоимости совокупных активов. Показатели полной задолженности и балансовой стоимости долговых обязательств также связаны с объемами инвестиций, поскольку значительная доля последних осуществляется за счет займов.

Первоначальный вариант модели содержал 40 коэффициентов, окончательный использует всего 9. Модель Фулмера использует большое количество факторов, поэтому и при обстоятельствах, отличных от оригинальных, более стабильнее, чем другие методики. Кроме того, модель учитывает и размер фирмы, что, наверное, справедливо как в Америке, так и в любой другой стране с рыночной экономикой.

Модель с одинаковой надежностью определяет как банкротов, так и платежеспособные фирмы. При этом Х7 корректнее определять в пересчете элементов актива в тысячи долларов США на дату составления анализируемого отчета. Точность прогнозов, сделанных с помощью данной модели на год вперёд – 98 %, на два и более года – 81 %.
Для расчета можно воспользоваться следующей таблицей
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(н.г.) 
[image: image60.png]5.528 * 33161/76368 + 0.212 = 153113/76368 + 0.073 = 22244/63610
+ 1.270 * 2060/12613 — 0.120 * 12758/76368 + 2.335
* 12625/76368 + 0.575 * 42974/76368 + 1.083* 15797/12613

+ 0.894 * 26752/6833- 6.075 = 2.4994




(к.г.) 
[image: image61.png]5.528 * 52585/95122 + 0.212 = 203911/95122 + 0.073 * 33188/83034
+ 1.270 * 1080/11925 - 0.120 * 12088/95122 + 2335
* 1240 /95122 + 0.575 * 52120/95122 + 1.083 * 16187/11925

+ 0894+ 38045/9187 = 3.3284




3.4.
Выводы
Исходя из расчетов, мы видим, что показатели коэффициентов банкротства выше критических, это говорится о том, что как на начало года так и на конец предприятие не находилось в рискованной зоне банкротства, что еще раз подтверждает положительное финансовое состояние данного предприятия и его способность платить по своим долговым обязательствам и финансировать текущую деятельность за счет собственных средств. Однако следует отметить, что к использованию таких моделей нужно подходить с большой осторожностью, т.к. тестирование других предприятий по данным моделям показало, что они не в полной мере подходят для оценки риска банкротства из-за разной методики отражения инфляционных факторов и разных структур капитала, а также из-за различий законодательной информационной базы.

Заключение
Финансовое состояние предприятие и его устойчивость во многом зависит от оптимальной структуры источников капитала (соотношение собственных и заемных средств) и от оптимальности структуры активов предприятия, в первую очередь от соотношения основных и оборотных средств, а также от уравновешенности активов и пассивов предприятия. Анализ всех этих факторов позволил сделать следующие выводы:

- в течении года произошло увеличение коэффициента автономии, т.е. способности фирмы покрывать обязательства собственными средствами фирмы, что безусловно заслуживает положительную оценку;

- уменьшение коэффициента заемных средств свидетельствует о снижении зависимости предприятия от внешних займов, что свидетельствует о снижении финансового риска;

- увеличился коэффициент маневренности, что говорит о росте мобильной части собственных средств, что также положительно характеризует состояние предприятия;

- рост коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами свидетельствует об увеличении собственных оборотных средств в общей сумме активов.

 Таким образом, предприятие следует считать финансово устойчивым и нерискованным, что говорит о привлекательности предприятия для кредиторов и инвесторов.
Эффективность работы предприятия в целом, характеризуемая показателями рентабельности, также повысилась, вследствие чего объемы выручки и прибыли увеличились. 

Также произошло увеличение деловой активности благодаря росту стоимости реальных активов (за счет увеличения активов в части оборудования и машин), т.е. на лицо расширение производства, увеличение производственных мощностей. Произошло ускорение оборачиваемости оборотных средств, что говорит об эффективной организации процесса производства и использования запасов.

Рассчитанные коэффициенты ликвидности позволяют сделать вывод о том, что степень покрытия обязательств организации наличными денежными ресурсами хорошая, как на начало, так и на конец отчетного периода. Помимо этого наблюдается рост данных коэффициентов в течение года –все это свидетельствует о хорошей стабильной платежеспособности предприятия.
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Приложение 1. Круговая диаграмма структуры имущества предприятия (на начало и конец года).
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[image: image63.emf]Имущество предприятия (на конец года)
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Приложение 2. Развернутая круговая диаграмма структуры имущества предприятия.
[image: image64.emf]Структура имущества предприятия (на начало года)
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[image: image65.emf]Структура имущества предприятия (на конец года)
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Приложение 3. Круговая диаграмма структуры источников финансирования имущества предприятия.
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[image: image67.emf]Источники формирования имущества (на конец года)
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Приложение 4. Развернутая круговая диаграмма структуры источников финансирования имущества предприятия.
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[image: image69.emf]Структура источников предприятия (на конец года)
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 Приложение 5. Гистограмма изменения прибыли отчетного года.
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Приложение 6 Показатели финансовой устойчивости предприятия.
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Приложение 7 Показатели рентабельности 
[image: image72.emf]35,00

80,30

24,00

34,90

17,50

21,20

40,00

88,60

28,90

39,90

18,70

22,90

0,00

10,00

20,00

30,00

40,00

50,00

60,00

70,00

80,00

90,00

100,00

активы

оборотные активы собственный капитал

ин кап

продаж

продукции


Приложение 8 Показатели ликвидности предприятия
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Рентабельность активов


0.2                                           0.25





Мультипликатор СК


1.2                                       1.15





Рентабельность продукции


0.1                                    0.12





Коэф. оборачиваемости активов


2                                         2.14








Чистая прибыль


15288   23974





Выручка нетто от реализации


153113  203911





Выручка нетто от реализации


153113  203911





Общие расходы


146958  136955





Себестоимость


120983  160383





Проценты


187            1











Операционные расходы


9095     4905





Налоги


6966       9235





Внереализационные расходы


4349      3804





Дебиторская задолженность


17508     26731





Коммерческие расходы


5378     5483





Выручка нетто от реализации   153113  203911








Стоимость активов


76368     95122








Внеоборотные активы


43063    52204





Оборотные активы


33305   42918





Денежные средства


2060      1080





Краткоср фин вложения


353            0





Запасы


9964        10401





НДС


3420          4706





x





x





Рентабельность собственного капитала


0.24                                             0.289








� Т.е. показатели, свидетельствующие об этом, их динамика. 


� Количество копеек чистой прибыли на рубль выручки получится, если данный коэффициент умножить на 100. Так рентабельность продаж равная 0.13, означает, что каждый рубль выручки приносит фирме 13 копеек (0.13*100) чистой прибыли. 





